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73-75, 89

Droits de propriété intellec-
tuelle, 9
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47,76, 79, 92-93

Plans de construction, 28-31,
79

Revente, 45, 91
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Traitement comptable, 73



Index analytique

Exploitant
Transfert, 41

—F—

Faillite
Du franchisé, 46-47
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Définition, 9
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Utilisation, 9
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Définition, 9-10
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de crédit
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Frais de négociation de
I’établissement du
franchisé

Vente de I'exploitation de la
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— Voir aussi Redevance
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Frais de localisation
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bail
Traitement comptable, 76
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— Voir aussi Redevance
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Franchise

Définition, 10

Systéme, 62-63
Transfert, 88-89

Valeur d’achat, 63

Vente de I'exploitation, 89

Franchisé, 10

— Voir aussi Etablissement,
Redevance

Définition, 11
Droit d’exploitation, 22, 41

Droit initial, 22

Faillite, 46-47
Financement, 24-25, 75
Incitatif, 55, 92-93

Probléme d’exploitation, 45,
91

Redevance, 12-13

Vente de la franchise, 42-44,
91
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— Voir aussi Redevance
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Définition, 11
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24-25
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Savoir-faire, 63-67
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Stratégie, 63
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d’appels, 46, 90
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Gestion des régimes
d’assurances générales,
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44-45
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61-62

Innovateur, 64
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40-41
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Arriérés, 46
Revenus, 18, 46

International Franchise
Association, 106
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Licence

Droit initial, 22
Licencié, 11

— Voir aussi Franchisé

Localisation, 23-24, 64
Traitement comptable, 75

Location, 25-26

— Voir aussi Bail

Avantage incitatif, 92-93
Frais de sortie de bail, 92
Revenu de sortie de bail, 47

Traitement comptable, 76,
79, 92

Location-acquisition,
26-27, 77

Logistique, 36-37
D’approvisionnement, 64
Traitement comptable, 82
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Logo, 9, 10
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Méthodes et procédures, 64
Mise a jour, 62

Marchandisage, 31
Marketing, 64

Marque de commerce, 9,
10, 13

Droit d’utilisation, 59

Droit initial, 22

Maintien continu, 60-67
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Valorisation, 62

Matériel
Location-acquisition, 26, 77

Traitement comptable, 81, 82

Vente, 47
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32-34
Traitement comptable, 81

— N —
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Nom du concept
Droit d’utilisation, 59

Normes internes
Manuel d’exploitation, 62
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Original, 65
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Pérennité, 67
Performance, 66

Période d’ajustements
Redevance, 58

Personnel
Recrutement, 64
Sélection, 64

Plan de construction
Clause, 28-31

Etablissement livré clés en
main, 27

Frais d’analyse
— Traitement comptable, 79

Pratiques, 64
Principes comptables, 15

Produits
Définition, 11-12

Produits et charges

Méthodes de comptabilisa-
tion, 64, 71-93
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Produits et services

Connaissances du franchi-
seur, 63, 64

Définition, 12

Maintien de la marque, 60,
61

Traitement comptable, 81

Protégeable, 65
Publicité, 39-40
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Questionnaire d’auto-éva-
luation, 19-21

—R—
Reproductible, 65

Redevance, 53-70
Calcul, 13
Définition, 12-13, 53
Eléments, 38, 59-67
Fixe, 57

— Avec clause d’indexation,
57

Forme, 38
Méthodes, 54-59
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— Avec clause d’indexation,
58
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Période d’ajustements, 58
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Pourcentage du chiffre d’af-
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Ventes cumulatives, 57
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— Décroissant
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55-56

— Fixe, 55

— Variable, 55-57
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le colt des achats de pro-
duits et fournitures, 58-59

Traitement, 68-70
Traitement comptable, 82, 87

Redevances
— Voir Redevance

Références bancaires, 19

Relations de travail, 40
Traitement comptable, 84-85

Rémunération réciproque,
10

Réseau

— Voir aussi Marque de
commerce

Définition, 13

Etude de commercialisation,
39

Gestion, 67
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Rentabilité, 60

Revenu brut

Calcul, 15

Définition, 13-16
Eléments exclus, 15-16

Ristourne
— Voir Fournisseur

Royauté
— Voir Redevance
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Saisie
Revente d’établissement,
46-47

Savoir-faire du franchiseur,
63-67

Composantes, 63-65
Validité, 66-67

Service de comptabilité,
38-39

Produits et charges, 71-93
Traitement comptable, 83

Service informatique
— Voir Systeme informatique

Services, 22
— Voir aussi Assistance

Services continus
Redevance, 12

Solvabilité du candidat, 19

Sources de référence,
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Stratégie de commercia-
lisation, 39

Systéme comptable, 60

Systéme de franchise
Composantes, 62-63

Systeme d’exploitation, 62
Droit d’utilisation, 60-61

Systeme informatique,
38-39, 60
Traitement comptable, 83
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Technique d’exploitation,
64

Test
Etude du dossier, 19

Transfert de la franchise,
41-43, 88-89
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Unité pilote, 64
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Valeur d’achat de la
franchise

Normes internes, 63
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Valeur d’exploitation

Revente d’établissement
saisi, 46-47

Valeur proposée au client

— Voir aussi Marque de
commerce

Validation, 61

Vente de la franchise,
42-44
Traitement comptable, 89, 91

117

Vente d’établissement
saisi, 46-47

Vente d’un actif immobi-
lisé, 47

Ventes (redevances)
— Voir Redevance

Ventes brutes
— Voir Chiffre d’affaires brut
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